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Asociatividad campesina agroecoldgica
La experiencia de la region del Boquerén

Hugo A. Cano*

Contexto

La region del Boquer6n se ubica en la zona rural del corregimiento
de San Cristobal, al noroccidente del municipio de Medellin, de-
partamento de Antioquia, sobre la cuenca alta de la quebrada La
Iguana, localizada a una distancia aproximada de 20 km de la ciu-
dad; presenta pendientes entre el 25% y el 75% sobre un relieve de
ondulado a quebrado; con suelos acidos debido a la alta pluviosidad
en la region y un pH que varia entre 5,5 y 6,5. El promedio de
precipitacion es de 1.815 mm, con un nivel maximo en los meses
de abril, mayo, septiembre y octubre. Su temperatura promedio
varia entre los 12 y los 18°C. Por sus caracteristicas, la region
presenta zonas de vida bh-Mb (bosque hiimedo-montano bajo),
bmh-Mb (bosque muy himedo-montano bajo) y bmh-M (bosque
muy himedo-montano).

Las caracteristicas socioeconomicas de la region del Boquerdn son
las siguientes: economia campesina; tamafio de los predios prome-
dio de 0,5 hectareas; promedio de cinco personas por unidad fami-
liar; la actividad econdmica predominante es el cultivo de hortali-
zas y flores; el destino de la produccion es el mercado de Medellin.
El corregimiento de San Cristdbal tiene 4.954 hectareas de area,

cien de las cuales corresponden al area urbana y las res-
tantes al area rural; administrativamente esta dividida en
17 veredas; cada vereda cuenta con una organizacion co-
munitaria denominada Accion comunal, y ademas exis-
ten las asociaciones de padres y madres de familia de las
escuelas y colegios de la region.

Modelo de produccion vigente en la
region

En los sistemas de produccion agricola adscritos a la Re-
volucion verde, los componentes del sistema (suelo, ve-
getacion, agua, animales, microorganismos, etc.) han re-
cibido un manejo por parte de los campesinos y campesi-
nas, en su busqueda de produccion y obtencion de utilida-
des y rentalibilidad, que no ha favorecido el equilibrio
ecosistémico; generando consecuencias nocivas por pér-
dida de cosechas, deterioro del ambiente, empobrecimiento
de los suelos; dependencia de los agroquimicos, reduc-

cion paulatina del area de sus predios y la consiguiente
disminucion de utilidades y rentabilidad economica.

Generalmente, los productores le venden la cosecha a un
intermediario, que la transporta a los centros de acopio
de Medellin. En ciertas épocas, los campesinos no recu-
peran siquiera el valor del costo de la produccion de la
cosecha, acumulando pérdidas a la espera de un tiempo
de mejor cosecha o de mejor precio. Los agricultores asu-
men los costos del transporte y le pagan al intermediario
una comision entre el 10% y el 20% sobre el producto de
la venta. Este tipo de transaccioén es muy desventajoso
para ellos puesto que no se garantiza el cuidado del pro-
ducto transportado, ni la venta de la cosecha. En caso de
abundancia de un producto, si el comisionista afirma no
haber encontrado comprador, son los campesinos quie-
nes asumen la pérdida de la cosecha, sin ningun control
sobre los precios, ni sobre la comercializacion de la pro-
duccién: dependen totalmente del intermediario que fa-
cilmente puede obliterar la comision acordada.
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Estrategias y acciones para la producciéon organica

El proceso agroecoldgico para la transformacion de las practicas agricolas de la regién del Boqueron surgio en 1991
con el apoyo de la corporacion ecoldgica y cultural Penca de Sabila, basdndose en el estudio de la forma convencio-
nal como los campesinos usan los pesticidas en la agricultura. De este estudio surgi6 el programa para el manejo del
agua y de los agroquimicos en la regién, fundamentado en alternativas agroecoldgicas.

En el afio 1995 se dio comienzo al desarrollo
de la transformacion de las practicas agricolas
convencionales. Conformamos un grupo de
veinte familias que producimos y comerciali-
zamos hortalizas ecoldgicas, quienes constitui-
mos el 15 de marzo de 2003 la Asociacion Cam-
pesina Agroecologica de la region del Boque-
ron, ACAB.

En el afio 2003, se realizé la alianza para el
montaje de la tienda Col y Flor, entre ACAB,
la Corporacion Penca de Sabila y la Fundacién
CONFIAR de la Cooperativa de Ahorro y Cré-
dito CONFIAR. Col y Flor nace con el objetivo
de comercializar los productos agroecolégicos
de ACAB. La tienda comercializa los produc-
tos con los criterios del comercio justo, en bus-
ca de beneficios para los/as productores/as y los/
as consumidores/as.

La Asociacion ACAB participa los terceros domingos de
cada mes en el evento Arte al Parque, con el fin de mos-
trar en el corregimiento San Cristdbal el proceso asocia-
tivo, los productos y todas las actividades de la Asocia-
cién, con el fin de dar a conocer la experiencia a las fa-
milias de San Cristobal y motivar su participacion en la
asociacion.

La propuesta agroecolégica se desglosa en seis compo-
nentes: organizacion comunitaria, conversion de predios
agricolas convencionales a predios agroecolégicos, pro-
duccién y comercializacion de productos organicos, for-
macion de promotores y promotoras agroecologicos, in-
vestigacion con campesinos y capacitacién a familias.

La asociacion surgio con el objetivo de cambiar, en la
region del Boquerdn, la forma tradicional o convencio-
nal de producir y comercializar hortalizas, incorporando
alternativas ecoldgicas de producciéon y de
comercializacion que mejoren la calidad de vida de los
integrantes de la ACAB y de la comunidad en general;
atendiendo para ello aspectos como la salud, el cuidado
del medio ambiente, los ingresos econdmicos, la seguri-
dad alimentaria y el acceso al conocimiento.

Para lograr dicho objetivo en la asociacion estipulamos
que una finca agroecoldgica debe contar con los siguien-
tes componentes: tener siembras a través de la pendiente,
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implementar practicas de recuperacion de suelos (pozos
de sedimentacion, barreras vivas o muertas, abonos ver-
des); producir un abono organico liquido y uno sélido;
no utilizar fertilizantes de sintesis industrial, solarizar
suelos y abonos orgéanicos; hacer rotacion de cultivos, no
tener monocultivos, no utilizar venenos (pesticidas) en el
predio, sembrar plantas alelopaticas y repelentes entre el
cultivo, utilizar trampas para el manejo de plagas, procu-
rar incluir produccion animal, tener pozo séptico, reali-
zar reciclaje y reforestar las quebradas y nacimientos que
pasen por el predio. Ademas del plan de conversién
predial; una carta de compromiso con la ACAB y adelan-
tar los registros de costos de produccion.

En la ACAB nos basamos en nuestros propios criterios
para la produccion y la comercializacion:

e La familia es la que determina qué y donde vender.
Las condiciones climaticas y de suelos determinan
las preferencias de siembras.

e Las caracteristicas del cliente determinan las pre-
ferencias de los canales de comercializacion.

e Sembramos lo que se esta vendiendo.

Tenemos establecido un promedio semanal de mer-
cados distribuidos directamente.

e Tenemos un trato fijo con almacenes de cadena,
que nos garantiza una produccion semanal.
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e Lasiembra obedece a una planeacién elaborada en
la reunion de asociados de la ACAB e incluye as-
pectos como: contemplar preferencias entre los
mismos campesinos; definir periodos vegetativos
por cada vereda; establecer las areas requeridas;
pactar los compromisos de siembra y coordinar
siembras entre predios.

Tenemos un sistema interno de control que incluye visi-

tas anuales a todos los predios y un cuestionario con da-
tos sobre la familia; tenencia de la tierra, sistema de ex-
plotacion de la finca, historia del manejo de los cultivos,
croquis de la finca, tratamiento de enfermedades e insec-
tos competidores; manejo de cosecha y postcosecha, pro-
duccion pecuaria y comercializacién. El sistema interno
de control y el acercamiento a los consumidores ha per-
mitido establecer una certificacion de confianza para
nuestros productos.

Logros

Una sintesis de nuestros resultados mas significativos es
la siguiente: contar con un mercado ininterrumpido des-
de 1997; adelantar un proceso de consolidacion del gru-
po que nos ha llevado a ser hoy una asociacion campesi-
na, el compromiso de las familias con la produccion
agroecologica; nuevas familias que se quieren vincular a
los procesos productivos y de comercializacion; mejora-
miento del ingreso familiar; la generacion de empleo para

la region del Boquerdn; ampliacion del mercado, mayor
conocimiento sobre técnicas agricolas para los campesi-
nos y campesinas; mayor seguridad alimentaria,
visibilizacion del trabajo de la mujer, mejoramiento de
las condiciones medioambientales y de la calidad de vida
de los grupos familiares; una mayor integracion entre los
habitantes de la region, con la consecuente generacion
de autoestima, autonomia y liderazgo personal.

Lecciones adquiridas en el camino

Como lecciones del recorrido del grupo destacamos:

e Siempre debemos realizar la seleccion de las tec-
nologias con la gente.

e No apresurar los procesos de cambio.

e Promover experiencias basicas que las personas
vean y replicarlas a través de los promotores.

e Trabajar el enfoque ecoldgico ligandolo a la orga-
nizacion comunitaria.

e Realizar evaluaciones permanentes en el dmbito
social y empresarial.

e La evidencia de los impactos sociales debido a la
mayor participacion de la mujer en los asuntos pro-
ductivos y en la toma de decisiones familiares; asi
como la articulacién del trabajo de nuestra asocia-
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cioén a otros grupos, en torno a la gestién ambiental
del territorio que habitan.

e Hemos creado lazos de amistad entre asociadas y
asociados; con los habitantes de la region y con el
grupo de consumidores que le dan la certificacion
de confianza a la ACAB. Existe un reconocimiento
social a la labor de la asociacion en la region.

Proyeccion y retos del proceso
organizativo

Algunos propésitos formulados son: la valoracion eco-
noémica del trabajo de los campesinos y campesinas; tra-
bajar con especies animales y vegetales que brinden se-
guridad econdémica y alimentaria; fortalecer los ahorros
de las familias campesinas y de la asociacion; también
buscamos que las familias campesinas lleven el control y
manejo contable, asi como la contratacion de una conta-
duria profesional.

La tienda Col y Flor permitira que los productos orgéni-
cos de diferentes organizaciones comunitarias de la
RECAB y otras que desarrollen procesos de agricultura
Ecologica, sean reconocidos y consumidos por los pobla-

Sobre el Autor:

dores/as de Medellin, fortaleciendo asi la ACAB y mejo-
rando la calidad de vida de nuestros consumidores/as y
productores/as.

El corregimiento de San Cristdbal se ha convertido en un
centro urbano en el que decrece lo rural y se aumenta
cada vez mas el llamado sector terciario de la produccion
(bienes y servicios). El proceso de asimilacion e integra-
cion de los pequefios agricultores a modelos urbanos de
produccién y de vida, va en detrimento de ellos y de la
sociedad en general. El acelerado proceso de desintegra-
cién de la economia y forma de vida campesina en esta
region del Boquerdn, solo se puede detener mediante una
organizacion comunitaria capaz de generar cambios cul-
turales que le deparen sentido a la existencia como cam-
pesinos y campesinas y oportunidades que ofrezcan una
mejor calidad de vida.

Es por ello que la creacion de un distrito agrario espe-
cial en Boquerén como unidad territorial que proteja y
estimule la economia campesina y la permanencia de su
gente en el territorio, se convierte en una tarea urgente
para la organizacion social campesina pues seria garante
de la seguridad y soberania alimentaria y posibilitaria el
desarrollo cultural rural de sus habitantes.

*Técnico en agroecologia; Promotor campesino con énfasis en agricultura organica; presidente de la Asociacion

Campesina Agroecoldgica de la Regién Boquerén, ACAB.

CORPORACION GAIA

“Trabajamos con responsabilidad social
por la diversidad cultural y la
conservacion de la biodiversidad”

Teléfono: 413 45 01 - E-mail: gaia@une.net.co
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